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SR Zusatzmodul ,,Auftragsgewinnung®

RegelmaBig neue Auftrage gewinnen

Mit dem Zusatzmodul HWP Auftragsgewinnung erhalten Sie ein praxistaugliches Werk-
zeug, um regelmaBig und ohne groBen Aufwand neue Kunden und Auftrage zu generieren.
Nachfrageschwankungen und Phasen mit geringer Auslastung lassen sich damit effektiv
Uberbriicken. Neukunden kénnen gezielt angesprochen werden. Bestandskunden lassen
sich leicht an lhren Betrieb binden.

Leistungsumfang

Kundendaten gezielt sammeln, anreichern und auswerten

Kundengruppen und deren Bedarfe ermitteln

Zielgruppen mit individuellen Vor- und Endtexten in Angeboten, Rechnungen
und weiteren Dokumenten ansprechen

Kunden ermitteln und verkaufswirksam ansprechen, bei denen eine
Leistungsausfuhrung oder ein Produktaustausch zeitlich fallig wére

Kunden individuelle Auftragschancen dokumentieren und verwerten
Versenden von Werbeanschreiben und Aktionsangeboten per Serien-E-Mail
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Funktionsprinzip

Auf der Grundlage einer strukturierten Kundendatenverwaltung und -auswertung lassen
sich Kundengruppen und deren Bedarfe gezielt ermitteln. Mit Hilfe umfangreicher Marke-
ting Funktionen werden die Kundeninformationen fur Vertriebsaktionen sofort verwertbar.
Dank Auftragschancen Funktion kdnnen potenzielle Auftrage einfach dokumentiert und
jederzeit aufgegriffen werden.

Ihr Kundenpotenzial 1&sst sich damit ideal ausschdpfen. Sie wissen deutlich mehr Gber
Ihre Kunden als Mitbewerber und sind immer einen Schritt voraus.

Highlights

m  Nachfrageschwankungen ausgleichen

m Leichter Neukunden gewinnen

m  Mehr Folgeauftrage generieren

m  Auftragschancen dokumentieren und per Drag & Drop mit Bildern anreichern

m  Unausgeschopfte Auftragspotenziale auf einen Blick erkennen

m  Kundengruppen analysieren und individuell ansprechen

m ktionsangebote gezielt, schnell und kostenglinstig per Serien-E-Mail versenden
m In 3 Schritten zum Zielgruppen gerechten Werbeanschreiben



